
Решение ЦВД



Масштаб на рынке: Самая крупная команда среди партнеров 
Directum — более 90 профессионалов

Динамика развития: За 4 последние года закрыли контракты 
на 1,2 млрд руб.

Глубокая экспертиза с 2008 года: Генеральный партнер, 
разработчик и учебный центр Directum «все в одном»

Специализация: Сложная разработка

https://www.directum.ru/partner/3381276




Переговорная занята в 
момент встречи с клиентом

Споры сотрудников: кто 
первый забронировал

Уведомления опаздывают 
или теряются в почте

Часть комнат простаивает, 
другие — забиты на неделю



Основная задача 









Данные внутри вашего 
контура — ФЗ-152

Гибкие права доступа 
к комнатам

Конфиденциальные 
переговорные с 
ограниченным кругом лиц



Для руководителей и HR:

— Быстрое бронирование — 
система показывает 
ближайшее свободное время

— Автоматический контроль 
вместимости

— Поддержка виртуальных 
комнат для гибридных встреч



Выбрать комнату 
(по оборудованию, 

вместимости, 
локации)

1

Указать дату, время, 
участников, повестку

2

Отправить 
на согласование 

(опционально) 
и уведомить коллег

3

Получить 
подтверждение — 

встреча 
забронирована

4



Поставка и настройка модуля Интеграция в вашу Directum RX Настройка прав доступа 
и маршрутов согласования

Обучение администраторов 
и сотрудников

3 месяца техподдержки



— Регулярные встречи

— Напоминания за 15/30/60 минут

— Интеграция с Outlook и Google Calendar

— Табло у дверей

— Подключение к СКУД

— Конфиденциальное бронирование

— Прикрепление файлов



Снижение времени 
на организацию встреч — 

до 70%

Рост загрузки переговорных — 
на 25–40%

Исключение конфликтов 
по расписанию

Полная прозрачность 
использования офисных 

ресурсов



centrvd.ru
cvd@centrvd.ru

Готовы навести порядок?

— Оставьте заявку

— Проведём демонстрацию

— Настроим пилот

— Поможем внедрить без простоев

https://centrvd.ru/razrabotka-cvd/directum-zakupki
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